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兔的经济学

——出栏七十天的快周期、獭兔皮的五年崩塌与三张曲线叠加：中国兔产业的深层逻

辑、国际镜鉴与出路

研究对象：中国兔产业 2011—2026 年（肉兔、獭兔、长毛兔三条周期曲线）

研究视野：周期事实 → 生物学底盘 → 三层归因 → 国际镜鉴 → 出口格局评估

          → 种源与消费半径（结构约束）→ 目标函数再审视 → 大食物观定位

文 / 刀客

2026 年 11 月 9 日



一、报告摘要（七条核心结论）

1. 兔是四大畜种中周期最短的"快周期"品种——蛛网理论在这里被压缩到极致。母兔妊娠 30—31 天

（猪 114 天、羊 150 天、牛 285 天），产后可立即配种，年产 6 胎以上，商品兔 70—75 天出栏。扩

产到过剩，猪要一年、牛要两三年，兔只要一个季度。这意味着兔价的波动最频繁、最剧烈，也意味着散

户"追涨杀跌"的犯错速度最快。

2. 兔不是一个市场，是三个市场：肉、皮、毛三条周期曲线叠加。肉兔看肉价，獭兔看皮价（兼肉），

长毛兔看毛价。獭兔皮冬皮从 2011 年的 80—100 元/张跌到 2016 年的 10 元上下，五年跌去九成，社

会库存超 5000 万张——这是中国畜牧业近十年最惨烈的单品崩塌，其根源不在生产端，而在需求端

（皮草消费退潮 + 俄罗斯市场萎缩 + 水貂皮替代）。兔产业的第一课：小众产品需求塌方时，没有任何

缓冲工具。

3. 兔是四大畜种中唯一的"出口导向"品种——与奶、牛、羊的进口冲击完全相反。中国兔肉产量占全球

50% 以上，2025 年前 11 个月兔肉出口 4820.96 吨、同比 +17.6%；而牛奶自给率 72.8%、牛肉进口

287 万吨、羊肉进口 98% 集中于澳新。但欧洲作为"全球兔肉利润最高的市场"（价格比国内高约

30%），准入门槛极高——山西冷冻兔肉时隔 5 年才重返欧盟。兔产业的国际化不是拼价格，是拼体

系。

4. 2025 年肉兔保本挣扎，獭兔年底反转，长毛兔微利——三条曲线罕见地分道扬镳。全国兔肉价格从

1 月 25.89 元/公斤跌至 12 月 20.49 元/公斤（-20%）；山东肉兔活兔年均 12.57 元/公斤，规模养殖成

本约 12.5 元/公斤——全年保本。獭兔却因毛皮动物减产 + 冬季内需 + 网络销售，年底活兔冲到 26.5

元/公斤，只均效益 20 元。长毛兔兔毛 149—153 元/公斤，成本约 145 元——微利。同一个"兔"字

下，三种生意三种命。

5. 产业底盘：全球第一养兔大国，"大而不强"。2024 年家兔存栏 9490 万只、出栏 3.13 亿只、兔肉

47.2 万吨、产值 338 亿元；四川一省出栏占全国 57%，川渝出栏占 64%、消费占 70%——市场半径被

地方饮食文化锁死，除川渝外兔肉几乎没进过大多数消费者的菜单，人均消费不足欧美的 1/5。

6. 种源是兔产业最深的卡点——比猪、牛、羊都更依赖进口。肉兔市场仍以伊拉、伊普吕等国外配套系

为主，核心种源与配套系技术掌握在国外企业手中；而蛋鸡、白羽肉鸡的配套系已基本自给。康大 1、

2、3 号是我国首个自主知识产权肉兔配套系，成渝肉兔育种联盟刚刚起步——兔产业的"芯片"之战才刚

开始。

7. 应对三层联动，兔的答案在"价值"而不在"产量"。短期保本（成本线以下不停产：智能化降本 + 政策

性保险扩面）、中期破圈（深加工 + 出口体系认证，把 600 元一只的实验兔溢价逻辑放大）、长期强种

（自主配套系 + 品质分级）。与前几篇结论呼应：兔没有倒奶式过剩可收储，也没有母牛式短缺可保护

——它的考题是把"70 天出栏的快"变成"70 天周转的现金效率"，而不是追涨扩栏。



二、周期事实：三条曲线，三种命运

兔产业必须分品种看——三个品种对应三种产品、三条需求曲线、三种周期脾气。

2.1 肉兔：保本线上的拉锯

指标 数据与含义

全国兔肉价格 2025 年 1 月 25.89 元/公斤 → 9 月 30.87 元/公斤（近两年最高）→ 12 月 20.49 元/公斤，

全年振幅近 40%、年末跌幅超 20%——一年之内走完一轮微型周期

山东活兔价格 1—6 月均 12.84 元/公斤，7—12 月均 12.30 元/公斤，年均 12.57 元/公斤；规模养殖成本
约 12.5 元/公斤——全年贴着成本线走，养殖端保本运行

全国大盘 2024 年存栏 9490 万只、出栏 3.13 亿只、兔肉 47.2 万吨（占全球 50% 以上）、产值

338.38 亿元；2025 年兔肉产量预计 47.8 万吨、产值约 330 亿元——总量平稳，价格承压

区域格局 四川出栏 1.79 亿只（占全国 57%），重庆 2564.7 万只，川渝合计占全国出栏 64%；山东

（出栏 2520 万只，+8%）、河南、福建居后，五省合计占 82%

养殖账本 典型散户口径：每只母兔年产断奶仔兔 50—60 只，商品兔 70 天 2.5 公斤出栏，成本约 30

元/只，行情 9 元/斤时售价 45 元、净利约 15 元/只——利润全部来自行情，成本线上下就是

盈亏分界

2.2 獭兔：一场教科书式的五年崩塌

阶段 事实

高位（2011） 獭兔皮冬皮 80—100 元/张，养殖户按活兔 17—20 元/斤计价——皮比肉贵得多，"一张皮养

一只兔"

崩塌（2012—2016） 2012 年 8 月跌至 35 元 → 2013 年反弹至 70 元（最后的黄昏）→ 2014 年 30—35 元 →

2015 年 20—25 元 → 2016 年谷底：夏季商品兔整只仅 10 元、低档 3—5 元，皮价几乎归

零，与家兔皮无异

崩塌三因 ①俄罗斯市场萎缩（裘皮出口减三分之二）+ 卢布贬值；②水貂皮断崖式下跌"腰斩"，弃獭用

貂；③羊剪绒服饰流行 + 獭兔裘皮易掉毛、不耐磨、怕潮湿的缺陷显现，国内节俭风气压制奢
侈品消费

库存堰塞湖 河北尚村、留史、浙江桐乡、海宁等市场估算社会库存超 5000 万张——按加工用量需数年消

化；库存不涨价的周期里，越生产越亏

模式转身（2020s） 獭兔改为"兔肉为主、兔皮为辅"，把收入支柱从皮转移到肉；2025 年一级獭兔皮价格回暖，

11—12 月活兔冲至 26.5 元/公斤（1—10 月均 16.4 元），规模养殖成本约 17 元/公斤，只
均效益 20 元——2026 年有望回升

2.3 长毛兔：被一次舆情击倒十年的行业

要素 事实

历史拐点 2013 年"拔毛"事件（活拔兔毛视频引发国际舆论与动物福利抵制），兔毛外贸需求持续下

降，价格一蹶不振——一次舆情事件改变了整个产业的出口命脉

当前价格 兔毛（剪毛统货）2024 年末回升至 150 元/公斤，2025 年末 148.80 元/公斤；山东细剪毛全

年 149—153 元/公斤



成本与效益 规模养殖成本约 145 元/公斤兔毛，全年养殖效益约 5 元/公斤——贴地飞行；2025 年兔毛出
口持续下降

链条亮点 山东长毛兔已形成"养殖→分梳→纺纱→面料→成衣"全链条，是国内链条最完整的兔产业——

兔毛纺织技术突破后，内需正在接替外贸

最关键的一组对照：2026 年 10 月，生猪在底部、活牛在顶部、活羊在半山腰——而兔的行情在一年之

内已经走完一轮（兔肉 9 月 30.87 元/公斤见顶、12 月 20.49 元/公斤见底）。四个畜种、四条周期曲
线，周期长度从兔的一年数轮到牛的五年一轮。周期越短，散户越容易在错误的时点满仓——这就是快
周期的代价。

三、为什么兔是"快周期"：生物学底盘

把猪、羊、牛、兔放在一起看，兔的每一次产能调整都快到按周计算。这不是管理问题，是物种属性——兔

有两个子宫，怀孕期间还可以继续受孕。

维度 生猪 肉兔 肉牛

妊娠期 约 114 天 30—31 天 280—290 天

年产胎次 / 胎产仔 2—2.5 胎，每胎 5—15 头 年产 6 胎以上（血配可更
高），每胎 7—8 只

1 胎 1 头

断奶日龄 21—28 天 32—35 天（断奶后约 11 天

即可再配种）

5—6 个月

出栏日龄 约 180 天（6 个月） 70—75 天，体重 2.25—2.5

公斤

约 850 天（后备母牛起算 44 个

月）

每头母畜年提供后代 断奶仔猪 20—25 头 断奶仔兔 50—60 只（高产配

套系可更高）

断奶犊牛约 0.8—1 头

年产肉量为母畜体重倍

数

约 8—10 倍 约 20—25 倍（牛、羊仅

0.35—0.63 倍）

0.35—0.63 倍

典型周期长度 3—4 年 不足 1 年，一年内可走完一轮
微型周期

5—7 年

推论一：兔的供给弹性是四大畜种之最，蛛网最陡。扩产最快（一只母兔一年可贡献 50 只以上断奶仔

兔）、出栏最快（70 天）、复养最快（清场到满产只要一个季度）——这意味着"价高→扩栏→过剩→

价跌"的完整循环在一年内完成。兔价没有"长周期红利"，只有"波段"。从业者如果用猪牛羊的周期思维

养兔，几乎必然在顶部满栏。

推论二：快周期让兔成为最好的"农民增收品种"，也是最差的"投机品种"。投资小、占地少、周转快、

见效快——老人妇女都能上手，这是兔在脱贫攻坚中成为支柱产业的原因；但同样的特性让工商资本和

散户在行情高点一拥而上，下一季度就砸盘。兔产业不需要"产能保护"，需要"产能节奏管理"。



推论三：兔的高死亡率是隐形周期放大器。仔兔死亡率高（缺乏经验的养殖场可达 30%），对球虫病、

兔瘟、巴氏杆菌极其敏感，高密度养殖下一场疫病就能"团灭"全场。疫病损失造成供给的随机脉冲，叠加

季节脉冲，价格信号更加嘈杂。断奶成活率与出栏成活率（康大智能兔舍做到 98%）是兔场真正的竞争

力指标。

四、深层原因：三层拆解

4.1 直接原因（导火索）

导火索 作用方式

快周期自我循环 70 天出栏 + 30 天妊娠 + 年产 6 胎，供给在一年内可以对价格信号做出三轮完整响应——价

格每反弹一次，三个月后就是一波出栏潮，兔价的"反弹"几乎是自毁式的

消费半径锁死 全国约 66%—70% 的兔肉在川渝消化，冷吃兔、手撕兔、麻辣兔头绑定地方饮食；除川渝外

兔肉"偶尔尝鲜"而非定期消费——需求端没有全国性基本盘，供给端任何波动都直接砸在区域
市场里

饲料与成本波动 兔料肉比 3—3.5（低于羊但高于禽），玉米、豆粕波动直接传导；2025 年粮食价格波动叠加

消费平缓，肉兔全年贴成本线运行

皮毛需求的外生冲击 獭兔皮的需求在国际皮草市场（俄罗斯、水貂替代）、流行时尚（羊剪绒）、消费风气三重外

生变量下塌方——兔产业对此毫无应对工具

4.2 机制原因（让导火索必然引爆的结构）

机制 作用方式

散户为主体 兔是"投资小、见效快"的典型散户品种，全国养兔户数量庞大但组织化程度极低——追涨杀跌高度
同质化，快周期放大了同质化决策的破坏力

风险管理工具全面缺位 生猪有期货与"保险+期货"，肉牛有保障措施，羊在讨论收储——兔连讨论都还没进议程；仅个别

地区（自贡贡井区）把能繁母兔 400 只以上规模场纳入政策性保险，兔产业整体仍无价格风险管理

工具

利益分配失衡 2026 年 7 月兔产业大数据监测：养殖户卖兔肉 23.50 元/公斤，集散价 28.79 元，超市零售 38.26

元——超市每卖 1 元兔肉，养殖户（含成本）只得 0.614 元；养殖户承担全程生产风险与时间成

本，拿走的是最薄的一环

种源受制于人 伊拉、伊普吕等国外配套系主导市场，种兔退化快、优质种源占比低、种兔价格居高不下——上游

的"卡脖子"直接抬高全行业的成本底线

深加工与冷链短板 兔肉以活兔、白条初级形态流通，麻辣咸鲜口味高度依赖堂食，"口味工业化"难题导致跨区域运输

销售难——产品走不出川渝，产业就长不大

4.3 深层根源（为什么反复发生）

快周期 + 散户 + 无工具 = 周期被压缩到极致。猪牛羊的周期病（追涨扩产、同质化、无缓冲）在兔身上

全部存在，且因为生物学速度而被压缩——别人三年犯的错，兔农一年犯完。这是结构性的，不是某个环

节的失职。

需求端从未真正破圈。兔肉的"三高三低"（高蛋白、高赖氨酸、高消化率，低脂肪、低胆固醇、低能量）

号称"荤中之素"，但全国性消费习惯从未形成——供给端的全部效率提升，最后都被"卖不出去"三个字抵



消。

小众产业的抗风险结构天然脆弱。獭兔皮五年崩塌证明：当一个产业的需求端是时尚型、外生型（皮草潮

流、国际市场）而非民生型、内生型（猪肉、牛奶）时，需求塌方是猝死式的，供给端的任何调整都来不

及。兔产业必须回答："下一个獭兔皮在哪里？"

良种化与标准化的欠账。蛋鸡、白羽肉鸡配套系已基本自给，肉兔配套系至今依赖进口——兔是畜禽中种

源自主化最落后的品种之一。奉节杂交试验已证明：法系伊普吕 + 本土品种杂交，出栏周期缩短 3 天、饲

料利用率提升 4%、单只成本压到 34 元以内、出肉率 58%——种源自主化的回报是实打实的。

五、国际镜鉴：欧洲的体系、法国的种源、康大的出口

样本 模式特征 对中国可借鉴 / 不可借鉴之处

欧洲（法、意、

西）

全球兔肉利润最高市场，价格比国

内高约 30%；全程动物福利与食品

安全体系（养殖场管理、疫病检

测、药残、微生物、冷链、可追溯
全流程达标）

可学：体系化认证——2025 年山西冷冻兔肉时隔 5 年重返欧盟说

明准入靠的是"体系"而非"产品"。不可学：欧洲本土的高兔肉消费

传统

法国（种源强

国）

伊拉、伊普吕配套系的输出方，配

套系育种体系全球领先；法国克里

莫集团与中国企业合作推广种兔

可学：配套系育种的组织方式（专门化品系 + 杂交配套）。必须

超越：核心种源自主——这是兔产业的"芯片"之战

青岛康大（省内
标杆）

全球单体最大肉兔养殖基地，出口
量占全国约 80%；31 天孕期、35

天断奶、断奶后 11 天再配种，断

奶/出栏成活率 98%，人均年出栏 5

万只（行业 2 倍以上）；出口单价

翻番，80%—90% 产品出口欧盟美
国

最有说服力：智能化降本 + 出口体系认证 = 低价困局中的突围样
本——普通商品兔 30 元/只时，康大体系内的兔最高卖到 600 元/

只（实验兔与差异化赛道）

甘肃/云南山区散

户模式

订单收购 + 小规模起步（西畴模

式：72 天一批，一只净赚 22

元），"公司+合作社+农户"兜底收

购

可学：订单兜底 + 技术下沉的增收路径。警惕：企业收购承诺在

行情下行期的兑现能力

核心判断：兔产业的国际对标与奶牛、肉牛、肉羊完全不同——别人学的是"如何对抗进口"，兔要学的

是"如何卖出去、卖出价"。中国已是全球兔肉定价的事实中心（占全球产量 50%+），缺的不是产量与成

本，是体系认证（打开欧盟高价市场）、自主种源（摆脱法国配套系）、深加工与品牌（走出川渝）三样

东西。

六、制度工具评估：兔产业需要什么工具？

兔没有牛奶的大包粉收储场景，没有牛肉的进口护栏需求，也没有羊肉的零关税焦虑——兔的制度议题是另

一个方向：快周期产业的"节奏管理"与小众需求的"破圈工程"。

6.1 现状：兔是政策工具最薄的畜种

维度 现状



价格风险管理 兔无期货、无价格保险体系、无收储机制——四大畜种中工具最薄；仅自贡贡井区试点将能繁母
兔 400 只以上或年出栏 2 万只以上规模场纳入政策性保险

产业监测 国家兔产业大数据平台已运行（价格监测、产业指数），但覆盖以主产区为主，无全国性的能繁

母兔存栏预警

财政支持 2024 年四川入选全国首个国家级兔产业集群（自贡、乐山 2 市 7 县），中央财政安排 2 亿元
——兔产业历史上最大单笔政策投入；山东、重庆先后出台省级兔产业规划

贸易环境 兔是净出口品种，无进口冲击担忧；但欧盟准入的体系门槛实质上构成了"反向贸易壁垒"——不

达标就吃不到全球利润最高的市场

6.2 兔产业真正需要的四件工具

工具 要点

快周期价格保险 活兔价格指数保险 + "保险+期货"试点——兔价一年数轮波动，传统年度保险颗粒度不够，需要季

度级甚至月度级的产品设计；怀仁活羊指数、生猪"保险+期货"的技术路径可直接移植

能繁母兔监测 把能繁母兔存栏纳入全国口径监测——兔的产能恢复最快，监测的价值最大（提前一个季度预警过
剩），成本却最低（一个统计口径而已）

出口体系认证补贴 对达到欧盟标准的养殖加工一体化企业给予认证与改造补贴——每打通一家，就多一条高溢价出口

通道；康大已经证明出口单价可以翻番

深加工与冷链基建 把兔肉从"活兔 + 白条"升级为预制菜、休闲食品（手撕兔、麻辣兔头已在川渝验证）——口味工业

化是破圈的技术前提，冷链是市场半径扩张的物理前提

必须清醒：兔产业的政策窗口正在打开（国家级产业集群 + 省级规划密集出台），但政策投入的方向比

规模更重要——如果把 2 亿元都补贴到"多养兔"，快周期会在补贴退坡后给出更深的过剩；只有投到种

源、认证、深加工这三个"不变量"上，钱才花在周期之外。

七、成本革命：兔版的"降本账"

判断：兔的成本战场在"成活率 + 料肉比 + 种源"，而非"地与草"。兔是舍饲品种，不占草场、不占耕

地，粪污压力四大畜种最小——种养结合对兔是"锦上添花"而非"生死命题"。兔的降本三支柱是生物效率

指标：断奶成活率、料肉比、每只母兔年断奶仔兔数。

7.1 一只兔的成本账本（散户口径）

项目 数据

单只育肥成本 约 30 元/只（含仔兔摊销、饲料、防疫、笼舍折旧）；奉节杂交模式已压到 34 元以内且含

更优性能

饲料效率 料肉比约 3—3.5（鸡 1.6、猪 2.6）——兔的料肉比不是强项，但饲料配方中原粮占比仅约

23%（猪、禽约 60%），节粮是真优势

成活率 散户仔兔死亡率可达 30%，智能兔舍（康大）断奶/出栏成活率 98%——成活率每差 10 个

百分点，成本差出一档

种源成本 进口配套系种兔价格居高不下，种兔退化快、更新频繁——种源自主化直接改写成本底线



典型收益 行情 9 元/斤时售价约 45 元/只、净利 15 元/只；行情 6—6.5 元/斤时（2025 年末山东）
一只净利约 22 元（西畴订单模式）——但全国均价贴成本线时（山东 12.57 对比 成本

12.5 元/公斤），利润为零

这笔账的结构含义：兔的单只利润薄（15—22 元），靠的是一年 5—6 批的周转速度——快周期把"低毛

利"变成了"高周转收益"。但这也意味着：成活率、料价、行情三个变量任何一个恶化，全年利润立即归零。

兔场经营的本质是用管理确定性对冲行情不确定性。

7.2 三条降本路径

路径 机制与要点

智能化养殖 自动供水供料、温控水帘、智能喂养按兔龄精准投喂——康大人均年出栏 5 万只（行业 2 倍以

上），成活率 98%；山东 2026 年预计集约化、智能化转型加快，规模化率与单产水平进一步提升

杂交利用与种源自主 法系伊普吕 + 本土品种杂交：出栏周期缩短 3 天、饲料利用率 +4%；"成渝肉兔育种联盟"计划 3

年培育耐高温、高繁殖率新品种；重庆"渝州肉兔"配套系冲刺国家审定

精准营养与繁殖管理 饲草近红外检测 + 精准配料减少浪费；人工授精提升配种效率（阳朔案例：人工授精后平均一窝产

仔 7 只）；"六统一"模式（统一供种、供料、防疫、培训、收购、品牌）使农户死亡率降至 3% 以

下、单只利润增 5 元

7.3 兔的"节粮"战略价值要不要讲透？

兔是典型的节粮型草食家畜：饲料配方中原粮占比约 23%，远低于猪禽的 60%；用相同数量的饲料喂兔和肉

牛，获得的兔肉重量是牛肉的 5 倍；粪污量小、可干湿分离、不污染水土。在"人畜争粮"的国情下，兔是把秸
秆、饲草和低粮型饲料转化为优质蛋白效率最高的畜种之一——这与奶、牛、羊篇的"大食物观"结论同向，但

兔的转化效率更极致。兔的战略叙事不该是"小产业自嗨"，而应纳入节粮型畜牧业的国家级叙事：粮食安全压

力越大，兔的战略权重越高。

八、目标函数再审视：从"出栏量"到"每只母兔的年周转账"

核心悖论：中国是全球第一养兔大国——出栏 3.13 亿只、兔肉 47.2 万吨、占全球 50% 以上，各项规模

指标均为世界第一；但产值仅 338 亿元（约等于一个大型牧业集团），养殖端全年保本，品牌"走不出川

渝"，种源依赖进口。每一项规模指标都是世界第一，价值链却停在末端。这与奶业的"单产新高、利润转

负"、肉牛的"出栏新高、亏损面高企"完全同构——又一次"把规模当成了目标"。

8.1 被忽略的真指标

指标 现状与意义

每只母兔年提供断奶仔兔数 受胎率 × 窝产仔数 × 断奶成活率的综合结果——兔的繁殖效率天花板（年产 50—60 只）

远未普及，散户与智能兔场的差距在一倍以上

断奶成活率与出栏成活率 兔场真正的生死指标：散户仔兔死亡率可达 30% 对比 智能兔场 98% 成活——这不是效率

差距，是生存差距

出口单价与出口占比 康大出口单价翻番——同样的兔，体系不同价值差一倍；出口占比是产业层级的温度计

川渝以外市场渗透率 兔肉消费 70% 集中川渝——破圈进度是需求端唯一的扩张性指标，比任何产能指标都重要



8.2 考核指标建议换轨

把"每只母兔年提供断奶仔兔数"作为核心效率指标：替代"出栏量"考核，引导从"多养兔"转向"养好兔"。

把"成活率"纳入良种化与设施化补贴的考核依据：补贴智能兔舍而不是补贴存栏数。

把"出口单价"作为价值指标：以体系认证进度（欧盟注册企业数）替代产量增速作为政绩考核。

把"川渝以外销售额占比"作为市场破圈指标：深加工、预制菜、电商（山东兔产品线上销售占比已达

25%）都是可量化的抓手。

九、视野拓宽：兔在"大食物观"里的位置

维度 关键命题

节粮型畜牧业 兔饲料原粮占比 23%（猪禽 60%），是"不与人争粮"的极致样本；料肉比虽高于禽，但转化的是粗

饲与副产物——粮食安全压力越大，兔的战略权重越高

土地与环保 兔舍饲、占地少（庭院即可养 30 只基础母兔）、粪污量小且易干湿分离——"以地定畜"的约束对

兔几乎不构成门槛；这是兔区别于牛、羊的结构优势

蛋白安全 兔肉是净出口品种，中国占全球兔肉产量 50%+——四大畜种中唯一"我们就是全球供给方"的品
种；兔肉"三高三低"，蛋白质含量高于猪牛羊鸡，脂肪与胆固醇显著偏低

需求升级 兔肉的"偶尔尝鲜"特征意味着巨大的破圈空间（人均消费不足欧美 1/5）；预制菜、直播电商（线

上占比 25%）、健身轻食（高蛋白低脂）都是兔肉天然的升级通道——健康叙事是兔肉最锋利的营

销武器

全球格局 中国兔肉出口 +17.6% 且欧洲市场价格高 30%——全球兔产业的重心已经在中国；与奶、牛、
羊"防御型"国际议程不同，兔的国际议程是"进攻型"：如何把全球定价权转化为出口溢价

与前三篇的联动 饲草成本线同步命题在兔身上弱化（兔不依赖大宗饲草），但替代的是一个更尖锐的命题：当牛、

羊、奶都在防御进口时，兔是唯一可以主动出击的品种——四大畜种里，兔离"世界一流"最近

十、应对方案：短、中、长期三层联动

10.1 短期（2026—2027）：稳住保本线、抓住獭兔窗口

措施 内容与要点

政策性保险扩面 复制贡井区试点（能繁母兔 400 只以上纳入政策性保险），向川渝鲁豫主产区推广；设计季度
级活兔价格指数保险，匹配快周期波动节奏

能繁母兔监测起步 依托国家兔产业大数据平台建立能繁母兔存栏监测与预警——兔的产能预警提前量只需一个季

度，监测成本最低、收益最高

理性引导扩栏 在价格反弹期（如兔肉 9 月 30.87 元/公斤的窗口）发布产能预警——快周期下，"三个月后的

出栏潮"必须提前干预

疫病防控体系 兔瘟、球虫、巴氏杆菌的免疫程序标准化下沉到散户——一次"团灭"就能抽掉一个县一年的供

给

10.2 中期（2027—2029）：破圈与强种

措施 内容与要点



深加工破圈工程 把手撕兔、麻辣兔头、冷吃兔从川渝地方品类升级为全国性预制菜/休闲食品；"口味工业化"研
发攻关；冷链与电商基建（对齐山东线上占比 25% 的既有基础）

出口体系认证 对欧盟标准改造给予认证补贴，扩大对欧注册企业名单——每打通一家企业，就多一条溢价

30% 的通道；目标把康大模式从"独苗"变成"方阵"

种源自主攻坚 成渝肉兔育种联盟实体化，"渝州肉兔"配套系申报国家审定；把四川国家级兔产业集群资金优
先投向育种而非扩栏

组织化与订单化 "六统一"模式推广（奉节经验：死亡率降至 3% 以下、单只利润增 5 元）；合作社 + 龙头企业

兜底订单，改变养殖户"承担全程风险、拿最薄一环"的分配结构

10.3 长期（2029 以后）：换目标、讲好健康叙事

措施 内容与要点

目标函数换轨 从"出栏量、存栏量"转向"每只母兔年断奶仔兔数 + 成活率 + 出口单价 + 川渝外市场渗透率"

健康消费国家叙事 把兔肉"三高三低"纳入国民膳食健康传播体系——兔肉的破圈不靠价格战，靠健康叙事 + 便捷

产品；"飞禽莫如鸪，走兽莫如兔"的古语是现成的文化资产

节粮战略定位 把兔正式纳入国家节粮型畜牧业战略序列——在粮食安全叙事下，兔是"原粮占比 23%"的最优

解之一，政策地位应与其战略价值对齐

技术基础设施 饲草近红外检测网络 + 精准配料 + 智能兔舍标准 + 繁殖管理数字化（人工授精普及、发情监

测）——把"看不见的死亡与浪费"变成"可测量、可优化"的指标

方案总纲：短期用保险与监测给快周期装上第一件缓冲工具，中期用深加工与出口认证打破消费半径与价

值天花板，长期用种源自主与健康叙事完成从"全球第一养兔大国"到"兔产业强国"的跨越——三层缺一，

规模越大，"大而不强"的锁定越深。

十一、结论与研判

关于性质：兔周期的病根与奶、牛、羊同源（散户同质化、无缓冲工具、把规模当目标），但被 70 天出

栏、30 天妊娠的生物学速度压缩到极致——别人三年犯的错，兔农一年犯完。快周期产业的第一纪律：不

在价格反弹期满栏扩产。

关于三条曲线：2026 年肉兔保本拉锯（年均 12.57 对比 成本 12.5 元/公斤）、獭兔年底反转（只均效益

20 元）、长毛兔微利（5 元/公斤兔毛）——分品种经营、分品种研判是兔产业分析的铁律；"兔价"三个

字今后应精确到"肉兔价""獭兔价""兔毛价"。

关于獭兔皮的教训：五年从 100 元跌到 10 元的崩塌证明：当需求端是时尚型、外生型时，供给端的任何

努力都来不及——兔产业必须永远问自己"下一个獭兔皮在哪里"，把收入支柱建立在民生型、内生型需求

上（兔肉、兔毛纺织品）而非饰品型需求（兔皮）上。

关于国际化：兔是四大畜种中唯一的净出口品种与全球供给方（占全球产量 50%+）——奶、牛、羊在防

御，兔在进攻。欧盟 30% 的溢价空间是真实存在的，但钥匙是体系认证而非价格；自主种源（配套系）是

下一步国际竞争的胜负手。

关于四篇姊妹篇的总账：《倒牛奶的经济学》讲"过剩的出清"，《肉牛的经济学》讲"短缺的修复"，《羊的

经济学》讲"磨底的煎熬"，本篇讲"快周期的纪律"——四个畜种、四条周期曲线、四种周期位置，病根完

全相同：没有缓冲池、组织化缺失、把规模当目标、母畜没有制度性保护。2026 年的中国畜牧业在一年里

演完了四种周期剧本——这本身就是最值得记住的一课：周期会轮换，纪律不轮换。



—— 刀客，2026 年 11 月 9 日
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